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BÂTIR UNE MARQUE FORTE
STRATÉGIES GAGNANTES POUR CONQUÉRIR LE MARCHÉ

Durée
21 heures ( 3 jours)

Définir votre mission, vision et valeurs
Identifier votre unique selling proposition (USP)
Analyser votre positionnement et concurrence
Explorer les 10 P du Marketing mix
Concevoir des offres adaptées à votre marque
Établir votre Domaine d'activité stratégique (DAS)
Utiliser le test OCEAN pour déficher la personnalité d'entreprise
Bâtir des partenariats stratégiques

Tarif/Stagiaire - Inter
1890 € HT -  2268 € TTC 

Pour qui?
Toute personne désireuse de créer
une image de marque réussie : le
reflet de votre personnalité, de vos
valeurs et de votre identité visuelle.

Prérequis

Matériel Aucun

Site Web
www.ace-concept.fr

Téléphone
09 78 80 22 13

E-mail
contact@ace-concept.fr

Modalités
Présentiel / Distanciel

LE SERVICE GAGNANT

DESCRIPTION OBJECTIFS DE LA FORMATION

Définition et objectifs/ Importance d'une marque forte
Les éléments clés d'une plateforme de marque

La mission: pourquoi votre entreprise existe
La vision: où votre entreprise veut aller
Les valeurs: ce qui guide votre entreprise

Qu'est ce qu'une USP et pourquoi est-elle importante
Communiquer, ajuster et renforcer votre USP

Comprendre le positionnement de marque
Analyser le positionnement de vos concurrents
Se différencier de la concurrence

Explorer les 10 P du Marketing mix
Analyse des besoins et attentes de vos clients/ développer les bons
services
Etablir des prix attractifs / créer des offres spéciales et promotions

Les 5 traits de personnalité
Aligner votre personnalité d'entreprise avec votre marque

Introduction à la plateforme de marque

Définir votre mission, vision et valeurs

Identifier votre Unique Selling Proposition (USP)

Analyser votre positionnement et concurrence

Concevoir des offres adaptées à votre marque

Établir votre Domaine d'activité stratégique (DAS)
Utiliser le test OCEAN pour déficher la personnalité d'entreprise

Bâtir des partenariats stratégiques

PROGRAMME

Evaluation
A l’entrée, en cours et en fin de
formation (BI / BF / QCM, etc.) l

Travaux à réaliser
Après chaque apport
théorique, mise en application
de la manipulation par
exercices pratiques

Délais d'accès
30 jours minimum entre la
demande et l’organisation et accord
de prise en charge s’il y’a lieu

Aucun
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Tarif - Intra
Sur devis


